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o Eric Martin

Civilekonom med teknisk Genom aren 50-100

9 styrelseuppdrag i olika
pabyggnad entreprendrsféretag, bl.a.
_ _ > IVT Varmepumpar
Arbetat med riskkapital och . Micronic Lasersystems
entreprendrer sedan 1982 E&r narvarande bl.a
> Sveta_!: > Addvise Inredning
- Smaéféretagsfonden Skyddsventilation AB
-  Atle _ >  Azpect Photonics AB
Foretagskapital > Sourcecom Sv AB
TUAB -
Teknologiparkernas > Thonab AB
Utvecklings AB > Viab Hogtrycksteknik AB
> Aldano Tidigare bl.a. ordférande i

> Connect Ostra Sverige
Egna konsultbolaget . SVCA - Svenska

Afema AB Riskkapitalféreningen



Nasta agarsteg - alltid aktuellt

o Processen

Bakgrund och anledning

> Utveckla verksamheten

> Oka kapitalbasen

> Entreprendren vill avveckla sig sjalv
Det mentala beslutet

>  Tulipanaros ar latt att saga
Forberedelser

~  KI& upp bruden - fa fram réatt vardering
>  Afema ar en mdjlighet

Hitta ratt partner

> Swedbank Féretagsformedling ar en mdéjlighet

Affar

a Se vidare Upgrade GS pd www.afema.se



Att kla upp bruden

o Mal 100

Hur lockar man mz°anga, rika, friare
> Ratt storlek

> Ratt verksamhet

> Ratt management

o Kompletterande finansiering
Lanekapital
> Banken
> Mezzanine-kapital
Almi
Industrifonden
Eget kapital
> Kompanjon
>  Affarsangel
> Riskkapitalist




Vem ar vem?

o Affarsangeln
Egna pengar
Mindre belopp
Tidigare skeden
Mer branschkompetens
Tekniklésningar
Mer operativ
1-3 aktiva investeringar
Litet dealflow
Anonym

Risk mot egen
kompetens

Riskkapitalisten

Andras pengar

Storre belopp

Senare skeden
Generalist

Finansiella I6sningar
Styrelseposition

4-7 aktiva investeringar
Stort dealflow

Publik

Risk mot avkastning



Vad berattar foretagaren?

o Beskriver produkten
o Beskriver tekniken

o Berattar hur mycket tid
och pengar som lagts ner

o Berattar att ingen annan
ar lika bra

o Brakdel av
varldsmarknaden innebar
gigantisk omsattning

a Men kom till saken!



Vad vill investeraren hora?

0 Kundnyttan?
o Affarsmodellen?

o Vilka ar de tre forsta
kunderna?

o N&r skickas nasta
faktura?

a Vi blir rika!



Hur lange lyssnar investeraren

o Hur manga propaer per
dag?

o Hort den forut?

o Fullt upp med redan
gjorda investeringar?

o Hur manga engagemang
samtidigt?

a Hur manga nya
. . o
investeringar per ar?

a Visa din unikitet!



Hur lagga upp samtalet?

o 6 sek

> 2min
.~ » 5min

# Boka mote

. 0 2 min

> 10 min
. > 45 min

# Boka nasta mote

a Tidningsartikel-
layout



Affarsutveckling

0 2 sidor som beskriver Marknad och SALJ
Grunddata > Potential
> Namn, adress etc > Kunder
Sammanfattning > Affarsmodell
Affirsbeskrivning Konkurrenter
> Idé, kundnytta Agare &
> Vision nyckelpersoner
> Var star vi idag Ekonomi
Produkten > Historiska data
> Unikitet > Prognoser
>  Patent, skyddstrosklar Investeringsforslag

a Connect har
blanketten



Exit — investerarens fokus

o Trade sale
> Borsfahighet

Industriell
Finansiell

o Notering ar en nodutgang
Timing
Inlasningseffekter
Kursdrivande

Insider-problematik

"Smalistor” &r en engangsaffar

> Finns ingen likviditet for handel eller emissioner
o Misslyckade investeringar

Salja tillbaka till 6vriga agare

Konkurs



www.afema.se

Hur valja investerare?

a Smaé investeringar
kréver
sma investerare
pa sma avstand

Motiven

Musklerna

Personkemin

Track record - referenser
Natverk

Kompetens

U 00000
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